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2024 年 6 月月次 KPI 報告について（登録会員数はついに９万名を突破） 

IBJ 登録会員数は好調に推移しており 6 月末で 9 万名を突破いたしました。好調の一因として

マッチングアプリの普及が挙げられます。マッチングアプリは手軽に始められる利便性の高さか

ら、若者を中心とした利用が拡大しており、直近では東京都もマッチングアプリによる婚活支援

を行うなど、自治体でもアプリを用いた婚活支援を行う事例が増えています。 

一方、IBJ の結婚相談所における新規入会者のトレンドとして、マッチングアプリから結婚相

談所へ活動場所を移す方が増加しております。理由は、結婚への真剣度の乖離や、誰にも相談で

きず婚活を続ける精神的疲労などで、出会いだけでなく交際期間中から成婚までも伴走してサポ

ートする、結婚相談所サービスへのニーズが高まっているからです。 

上記要因から、マッチングアプリの利用増加は、潜在需要を喚起し結婚相談所の利用者数増加

に繋がるため、全国約 4,300 社の結婚相談所に対し、さらなる追い風となると考えております。 

IBJ はこの需要を的確に捉えるため、全国の加盟店に対して、県別ブランチ制度による加盟店

の交流促進や、立上げ支援による会員獲得強化など、サポートを拡充しております。加えて直営

店（IBJ メンバーズ・ZWEI・サンマリエ）ではスタッフの育成とパーティーとの連携を強化し、

新規会員獲得増加を図っております。 

これらの加盟店と直営店による双方の施策が奏功した結果、結婚相談所事業の各種 KPI は好調

に推移し、6 月の新規入会者数は 5,748 名（前年同月比+41.7%）となり、登録会員数 9 万人の大

台突破となりました。この成長の勢いは引き続き継続する見通しです。 



 

そして、６月単月の重要指標は、すべての項目において前年同月実績を上回り好調に推移して

います。特に新規入会者数については、大型連休のあった 5 月を上回る 5,748 名（前年同月比

+41.7%）と過去最高を更新いたしました。さらにお見合い件数は 65,876 件（前年同月比+17.3%）

と約1万件の増加となり婚活市場の活況が見て取れるほか、成婚数も1,159名（前年同月比+5.7%）

と好調に推移いたしました。 

これらの好調推移は下記の①～④の KPI 増加サイクルが有機的に機能しているためです。  

①加盟店数の増加による新規入会者数の増加  

②新規入会者の増加によるお見合い件数の増加  

③お見合い件数増加による成婚数増加 

④成婚者の増加による新規入会者増加 

そして、順次営業をスタートしていたオーネットが、ほぼすべての店舗（6 月末時点 38 支社）

で会員登録を開始いたしました。新規入会者数は 6 月単月で約 700 名と KPI 増加に大きく寄与

しております。 

 

また、IBJ は事業の成長と並行し、地方自治体をはじめとする各都道府県の婚活支援推進を目

指しております。本年度は自治体と協力した大型婚活イベント開催や自治体婚活支援団体へのセ

ミナーに加え、中央官庁との取り組みを目指し、自治体主体の婚活支援団体に対し IBJ が持つノ

ウハウとメソッドを提供することで、日本の婚活におけるインフラ基盤を担い、社会貢献性と企

業価値向上を図ってまいります。 

 

以上 


